Sista datum:

Vi séker en saljande forsaljningschefs till var 31.10.2026

anlaggning i Kristianstad
Kontaktperson:

Som forsaljningschef hos oss blir ditt framsta ansvar att bearbeta bade nya och befintliga Johan Berggren

kundkontakter for férsaljning av nya och begagnade bilar. Du jobbar med hela
forsaljningsprocessen — fran forsta kundkontakt till inbytesprocess, avtalsskrivning,
leverans och uppfdljning.

Vara mest framgangsrika saljare har en stark drivkraft att stodja vara kunder mot ett
battre (bil)liv. Utdver det ar vara mest framgangsrika saljare teamspelare som skapar
arbetsgladje och har ett hogt fokus pa resultat och affarsmassighet.

Om dig

Vi vill hitta dig som genom sin naturliga féormaga kan knyta vardefulla kontakter och
prestera dver foérvantan. Du bygger och bevarar relationer med kunder och kollegor for att
na vara mal. Du ar en teamspelare som drivs av att bygga och starka kundrelationer och
ge vara kunder en professionell upplevelse. Det ar sjalvklart for dig att erbjuda hog
tillganglighet for vara kunder. | dag skapas mer an halften av alla affarer via telefon eller
digitala kanaler och du ar bekvdm med dagens teknik och dppen fér framtidens teknik
och nya arbetssatt.

For att lyckas i rollen som forsaljningschef tror vi att du har en bakgrund fran
fordonsbranschen och en séljledande roll som innefattat bade personal-, budget- och
resultatansvar. Du har ocksa Overgripande kunskap i servicemarknadsaffaren och en god
forstaelse for bilférsaljning gallande B2C, B2B och begagnat. Vidare har du goda
kunskaper i MS Office och du beharskar bade svenska och engelska i tal och skrift.

Stor vikt kommer att laggas vid din personlighet och for oss ar det viktigt att du visar pa
eget driv och handlingskraft. Din férmaga att satta riktning och vacka engagemang méarks
tydligt genom ditt fokuserade arbete och beslutsamma handlingssatt, &ven under
omstallning och svara perioder. Vidare ar du en strukturerad person som ar duktig pa att
planera, prioritera och flja upp. Hos oss jobbar alla nara varandra, oberoende av
position och avdelning vilket gor att din sociala och relationsbyggande adra kommer att
komma helt till sin ratt. Sist men inte minst delar du sjalvklart vart stora intresse for
bilaffaren.

Hos J BIL far du arbeta med globala och vaxande varumarken i en ung och modern
verksamhet. Ditt arbete kommer att direkt paverka vart resultat och din insats kommer
bade att synas och gora skillnad.

Anlaggningen sysselsatter ett 20-tal medarbetare och du som férséljningschef kommer
ha det yttersta ansvaret fér hela bilaffaren, vilket innefattar hela foérsaljningen. Din insats
bidrar till att vi kan fortsatta var tillvaxt och utveckling i linje med det ansedda varumarke
vi ar. Vi J BIL kan darmed séakerstélla en verksamhet inom bilhandeln som praglas av
bade produktivitet och ekonomisk stabilitet, samt av néjda anstéllda och kunder som
garna kommer tillbaka.

Dina arbetsuppgifter kommer bland annat bestar av:

 Egen forsaljning till privat- och foretagskunder

 Budget- och resultatansvar for din anlaggning.

* Personalansvar.

* Forsaljningschefsansvar dar du planerar, stéttar och driver anlaggningens férséljning
framat.

« Strategiskt och operativt ansvar for att sdkra anlaggningens tillvaxt och utveckling.

+ Delta vid regelbundna méten gallande bade férsaljning och servicemarknad.
Egenskaper som vi vardesatter ar personlig drivkraft, entusiasm och en god

Plats:

J BIL Kristianstad / Estrids vag,
Kristianstad, Sverige, 29165,
Kristianstad



manniskokannedom. | den har rekryteringen soker vi efter en etablerad saljare och det ar
mycket meriterande om du har nagra ars erfarenhet fran bilférsaljning eller annan
forsaljning med mer komplex finansiering.

Ditt engagemang och intresse for personlig utveckling inom férsaljning, kombinerat med
din skicklighet inom kundservice, ar av stor betydelse for oss.

Du har god datorvana och mycket god kunskap i svenska i tal och skrift. B-kérkort
fordras.

Varaktighet: Tillsvidareanstalining

Tilltrdde: Omgaende / Enl. 6verenskommelse.

Arbetstid: Heltid, 6 manaders provanstallining.

Ansokan

For fragor om tjansten ar du valkommen att kontakta Johan Berggren via
johan.berggren@jbil.se. Ansokningar behandlas I6pande, sa det ar bra om du hor av dig
sa fort som mojligt.

Valkommen med din ansdkan!
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