Sista datum:

Ar du en driven séljare som brinner for

22-11-2026
nykundsbearbetning och att skapa nya affarer? Da kan
. Plats:
du vara den vi sOker! Hyllie Boulevard, 17, 215 32,
Malmd

Wismo Automotive AB ar verksamt pa den svenska fordonsmarknaden och har héga
ambitioner att fortsatta utveckla sin foretagsaffar. Nu séker vi en Key Account Manager
som vill bidra till 6kad tillvéxt genom att vinna nya kunder och skapa langsiktiga
affarsmojligheter.

Det har ar en roll for dig som drivs av uppsékande forsaljning och motiveras av att bygga
nya kundrelationer fran grunden. Du far stort eget ansvar att identifiera potentiella
kunder, skapa kontakt med beslutsfattare och driva affarer hela vagen fran forsta méte till
signerat avtal. Du blir en viktig del av ett engagerat B2B-team dar affarsdriv,
initiativformaga och resultat star i centrum.

Din roll

Som Key Account Manager har du ett huvuduppdrag — att skapa nya afférer och starka
Wismos position pa den svenska féretagsmarknaden. Du &r oradd i din kundbearbetning,
har latt for att skapa kontakter och driva av att 6ppna dorrar och vinna affarer.

Tyngdpunkten ligger pa nykundsbearbetning, fran prospektering och forsta kontakt till
forhandling och avslut. Du ansvarar aven for att utveckla ett mindre antal befintliga
kundrelationer.

Du kommer bland annat att:

*Prospektera och aktivt bearbeta nya féretagskunder.

+Driva hela forsaljningsprocessen fran forsta kontakt till signerat avtal.

*Skapa nya affarsmojligheter och 6ka Wismos marknadsandel.

*Bygga relationer med beslutsfattare och utveckla langsiktiga samarbeten.

*Bidra till att utveckla Wismos modellprogram pa féretagsmarknaden.

*Samordna interna resurser for att skapa konkurrenskraftiga kundlésningar.

Vem &r du?

Du har ett starkt affarsdriv, tar egna initiativ och trivs med att aktivt séka upp nya kunder.

Du ar uthallig, resultatorienterad och motiveras av att skapa affarer och na tydliga mal.

Du ar van att arbeta sjalvstandigt och har férmagan att bygga fortroende, forsta

kundernas behov och omsatta dem till affarer.

Vi ser garna att du har:

+3-5 ars erfarenhet av kvalificerad B2B-férsaljning garna som Key Account Manager eller
motsvarande.

*Dokumenterad erfarenhet av framgangsrik nykundsbearbetning och att driva affarer till
avslut.

*God férhandlingsvana och erfarenhet av komplexa forsaljningsprocesser.

*Foérmaga att bygga natverk och skapa relationer pa olika beslutsnivaer.

*Mycket goda kunskaper i svenska och engelska samt goda kunskaper i Microsoft Office.

Vad erbjuder vi?

Hos Wismo blir du en del av ett engagerat B2B-team med héga ambitioner, korta
beslutsvagar och stort eget ansvar. Du far mojlighet att paverka dina resultat och bidra
direkt till foretagets tillvaxt pa den svenska marknaden.

Har uppskattas initiativformaga, affarsmassighet och viljan att utveckla nya méjligheter.



Du arbetar nara dina kollegor i en organisation dar samarbetet ar viktigt, men dar du
samtidigt har friheten att driva din egen forsaljning framat.

Tjansten ar placerad pa Wismo Automotives kontor pa Hyllie Boulevard 17 i Malmo.

Ar du redo att skapa nya affarer?

Vi soker dig som inte vantar pa att maéjligheterna ska komma till dig du skapar dem sjalv.
Vill du vinna nya kunder, utveckla Wismos affar och bidra till féretagets fortsatta tillvaxt?
Da vill vi garna hora fran dig!

Urval sker I6pande, sa skicka garna in din ansdkan redan idag.

Vi ser fram emot att hora fran dig!
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