Sista datum:

B2C séljare till Wismo, Leadshantering och 31.10.2026

telefonférsaljning
Kontaktperson:

Wismo Automotive ar en av Sveriges storsta bilimportérer och ansvarar i dag for Anders Lundgren

importen och marknadsféringen av Peugeot, Opel, DS, Citroén, Leapmotor och

Mitsubishi pa den svenska marknaden. Bakom Wismo Automotive star koncernen Global Plat.s:
Auto Holdings Ltd., som &r en av de stdrsta bilhandelgrupperna i USA, Kanada, II\—I/lylllle"BouIevard, 17,21532,
almé

Storbritannien och Irland, och ett bolag med kraftig tillvaxt och en stark kultur dar det

finns en kort vag fran tanke till handling.

Vi sdker en engagerad, resultatinriktad och leadsfokuserad B2C-saljare som vill bli en
viktig del av vart team. | rollen far du ett tydligt ansvar for att ta hand om vara
inkommande och kopta leads, skapa kontakt snabbt och effektivt samt omvandla intresse
till affar.

Du trivs med hogt tempo, motiveras av tydliga mal och ser varje lead som en méjlighet.
Om rollen

Som B2C-séljare ansvarar du for hela den forsta delen av kundresan fran att ett lead
kommer in tills dess att kunden ar kontaktad och affaren ar pa vag framat.

En viktig del av rollen ar att sakerstalla att vara leads hanteras med ratt budskap, ratt

timing och hog kvalitet. Snabb aterkoppling ar avgérande och du férvantas darfér arbeta
aktivt med att prioritera och folja upp leads utifran deras aktualitet och kdpsignal.

Du kommer att arbeta bade med inkommande forfragningar och aktiv telefonférsaljning.
Dina huvudsakliga arbetsuppgifter

*Hantera och félja upp leads fran hemsida, PLO, kdpta leadskallor och andra externa
kanaler.

*Kontakta potentiella kunder via telefon och identifiera deras behov och képmdjligheter.
*Arbeta med utgaende kontrakt och leads, inklusive leads kopplade till kunder hos
konkurrenter.

*Sakerstalla snabb respons och effektiv uppfoljning av nya leads.

*Prioritera leads utifran exempelvis svarstid, intresse och sannolikhet till avslut.

+Driva forsaljningsprocessen framat fran forsta kontakt till avslut.

Vi erbjuder

Din arbetsplats kommer vara i vara frascha lokaler pa huvudkontoret i Malmé i en 6ppen
kontorsmiljé. Vi har nast intill alla funktioner inhouse, vilket gor att det ar en kort vag fran

tanke till handling. Har kommer du att vara en del av ett ambitiést team som
kadnnetecknas av engagemang, professionalism, hégt tempo och goda
utvecklingsmojligheter. Var personalkultur kdnnetecknas av en informell miljé samt att vi
har en 6ppen och arlig dialog. Dessutom omfattas vi av kollektivavtal och erbjuder andra

fina personalférmaner.

Ansdkan

Tjansten ar en heltidsanstallining som vi planerar att tillsatta omgaende, darfor sker
urvalsprocessen lépande och vi ser fram emot din ansokan.

Varmt vdlkommen med din ans6kan!
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