
Vi søger efter en Product Manager med god
forretningsforståelse til vores erhvervsteam

Vil du være en nøglemedarbejder i en dynamisk virksomhed, som importerer en række
kendte bilmærker? Og har du god forretningsforståelse, er god til at samarbejde og
kommunikere, så er denne stilling som Product Manager for LCV i vores produktafdeling
lige noget for dig.
Du vil blive en del af en dedikeret afdeling, der brænder for at levere enestående
resultater. Har du en passion for biler/varebiler er dette kun et plus, men på ingen måder
et krav. 
"Hos os bliver du en del af et ambitiøst team og en kultur i konstant udvikling. Vi har høje
mål og et højt tempo, men vi sørger samtidig for, at der er plads til grin og gode stunder i
hverdagen. Det er vigtigt for mig, at du har mod på at tage ansvar, kan træffe
selvstændige beslutninger og formår at balancere kvalitet og effektivitet – også når det
går stærkt. Du kommer til at arbejde i et ungt og stærkt produktteam, hvor vi både fejrer
resultaterne og nyder rejsen dertil. For mig betyder det allermest, at du møder ind med
energi, drive, godt humør og lysten til at være en god kollega” - Din kommende leder,
Commercial Director, Jacob Zeeberg.
Om jobbet
Du bliver ansvarlig for din egen modelportefølje, bestående af elektriske og dieseldrevne
varebiler. Som ansvarlig skal du sikre et relevant, opdateret og konkurrencedygtigt
positioneret modelprogram på dine varebiler, der sikrer, at vi når vores salgsbudgetter. I
samarbejde med din leder vil du også skulle arbejde med salgsstrategi. Du vil få en bred
intern og ekstern kontaktflade, da du også kommer til at arbejde tæt sammen med bl.a.
vores billogistikafdeling, marketingafdeling og vores forhandlernet. Dine primære opgaver
vil være:
Overvågning og analyse af udviklingen i totalmarkedet, segmenter og konkurrenter samt
porteføljens position og udviklingsområder

•

Dialog med vores marketingafdeling om kampagner og opdatering af materialer•
Kommunikation med vores hovedleverandør Stellantis (på engelsk)•
Prisberegninger og udarbejdelse af forslag til priser og modelsammensætning•
Salgssupport til forhandlernettet•

Hertil kommer planlægning af indkøb, lagerstyring, udvikling af finansierings- og
markedskampagner samt forecast af salg og modelmix. Du vil tillige være medansvarlig
for træning, uddannelse og coaching af forhandlere og sælgere.
Om dig
Du har sandsynligvis en kommerciel uddannelse på bachelor niveau, f.eks. Biløkonom,
kombineret med 2-3 års erfaring. Herudover forventer vi, at du arbejder struktureret, har
gode analytiske evner og en rigtig god forståelse for tal. Vi anvender Excel i udpræget
grad, så det vil være en fordel for dig, hvis du er vant til at arbejde i Excel. Du motiveres
af et miljø med højt arbejdstempo og mange opgaver i gang på samme tid. Derudover
tænker du kommercielt og brænder for at være en succes i dit arbejde. Det vil være en
fordel, hvis du har erfaring med B2B markedet og varebiler, men det er ikke et krav.
Derfor skal du vælge os
Du kommer til at arbejde i et åbent og moderne kontormiljø i Glostrup, hvor der sidder ca.
150 af koncernens medarbejdere, og du bliver en del af en spændende virksomhed, som
blandt andet er kendetegnet ved højt tempo og kort vej fra tanke til handling. Men vi
prioriterer også det hele menneske: 
Det sociale: Fredagsbar, sportsklub, vinklub, kreaklub og større sociale arrangementer•

Frist:

Kontaktperson:
Jacob Zeeberg

Lokation:
Hovedvejen, 1, 2600, Glostrup



Gastronomi: Glæd dig til morgenmad og frokost fra Meyers Kantiner (og muligheden for
billig take-away til aftensmaden)

•

Bilfordele: Som en del af familien får du helt særlige vilkår til køb af biler fra vores egne
brands 

•

Tryghed: En lønpakke med pension, sundhedssikring, feriefridage og andre attraktive
personalegoder og rabataftaler

•

Har vi fanget din interesse?
Så ser vi frem til at modtage dit CV og en motiveret ansøgning via linket hurtigst
muligt. Hvis du har uddybende spørgsmål til stillingen, er du velkommen til at kontakte
Commercial Director, Jacob Zeeberg på mail jz@wismogroup.com. Af hensyn til
databeskyttelse modtager vi kun ansøgninger via vores rekrutteringssystem. Vi opfordrer
alle kvalificerede kandidater uanset køn, alder, etnicitet, religion, seksualitet eller
funktionsnedsættelse, til at søge.
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