Sista datum:

Séljare till J BIL Link6ping 12-06-2026

Kontaktperson:

Johan Berggren
Vill du arbeta med férséljning i en organisation dar kvalitet, affarsmassighet och kundupplevelse

star i centrum? Plats:
Nu soker vi en driven och engagerad séljare till var anlaggning i Linkdping! Linkoping
Om rollen

Som séljare hos oss pa J BIL har du ett helhetsansvar for att utveckla och bearbeta bade nya och
befintliga kundrelationer, med malet att skapa Iénsamma affarer inom nya och begagnade bilar. Du
driver sjalvstandigt hela forsaljningsprocessen fran forsta kontakt och noggrann behovsanalys till
offert, inbyte, finansieringslésningar, avtalsskrivning, leverans och efterféljande uppfdljning.

Rollen stéller hdga krav pa affarsmassighet, struktur och ett starkt kundfokus. Du arbetar proaktivt
med att skapa affarsmdjligheter och ar bekvdm med att anvanda telefon och digitala kanaler som
naturliga verktyg i ditt dagliga arbete. En stor del av affarerna initieras och utvecklas genom digital
kommunikation, vilket gor att du behdver vara bade kommunikativ och fértroendeingivande aven pa
distans.

Du blir en viktig del av ett engagerat team dar samarbete, resultatfokus och en positiv instéllning ar
avgorande for framgang.

Vem &r du?

Vi séker dig som &r en driven och etablerad séljare med dokumenterat starka resultat inom
forsaljning. Du har en god férmaga att skapa och utveckla langsiktiga kundrelationer samt att
identifiera affarsmaojligheter och driva affarer i mal. Erfarenhet fran bilbranschen ar mycket
meriterande, men vi ser &ven positivt pa bakgrund inom annan typ av férsaljning dar du har arbetat
med mer komplexa affarer och finansieringslésningar. Du ar affarsmassig, strukturerad och trivs i
en roll dar hdgt tempo och tydliga mal ar en naturlig del av vardagen.

For att lyckas i rollen ser vi att du:

« Har latt for att skapa och utveckla langsiktiga kundrelationer
« Ar malinriktad, affarsdriven och strukturerad

 Har en stark personlig drivkraft och h6g energiniva

- Ar en lagspelare som bidrar till arbetsgladje

- Ar I8sningsorienterad och skapar mervérde fér kunden

- Har god datorvana och &r trygg i digital kommunikation

- Beharskar svenska mycket val i tal och skrift

+ Innehar B-korkort

- Ar bekvdm med att arbeta proaktivt med telefon som sitt arbetsredskap
Du ar engagerad i din egen utveckling och motiveras av att standigt forbattra dina fardigheter inom
forsaljning. For oss &r det viktigt att du delar vara karnvarden och ar beredd att arbeta i linje med
dem fullt ut.
Anstéllningsvillkor

- Tillsvidareanstallning (6 manaders provanstallning)
- Heltid

« Tilltrade: Omgaende eller enligt dverenskommelse
Ansodkan
Skicka in din ansdkan senast den 13 juni 2026. Urval sker I6pande, sa vanta inte med att soka.
Har du fragor om tjansten ar du valkommen att kontakta Johan Berggren via e-post
johan.berggren@jbil.se.
Valkommen med din anstkan!
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